Dvojita ustna aukcia

Vykonanie ekonomického experimentu na papieri a s ceruzkou zameraného na ustnu dvojitu
aukciu zahffia simuldciu trhu, na ktorom ucastnici nakupuju a predavaju tovar
prostrednictvom ponukového procesu. Tu su pokyny na takyto experiment:

Potrebny material:

Ceruzka a papier pre kazdého ucastnika.

Obalky na zabezpecenie sukromia pocas licitacie.
Aukcéné harky alebo karticky na zapisovanie ponuk.

Centrdlny priestor "trhoviska".

Uvod:

Vysvetlite Ucastnikom, Ze sa zuc¢astnia simulovaného trhu nazyvaného Ustna dvojitd aukcia.
Vysvetlite, Ze cielom je kupit a predat tovar prostrednictvom ponukového procesu.
Nahodné vytvorenie dvojic alebo skupin:

V zdvislosti od velkosti Studie rozdelte ucastnikov na preddvajucich a kupujucich pre aukciu.

Tovar na aukciu:

Uvedte tovar alebo komodity, ktoré sa budu draZit. Uistite sa, Ze uUcastnici rozumeju
vlastnostiam a hodnotam tychto tovarov.

Pociatocny financny kapital:

Kazdému ucastnikovi poskytnite pociatocny financny obnos (skutocné alebo herné peniaze),
ktory méze pouZit na drazbu.

Vysvetlite sposob a proces licitovania:

Ucastnici m6Zu podavat ponuky na kupu alebo predaj tovaru.



Ponuky by mali obsahovat mnozZstvo, druh tovaru a pontkanu cenu.

Napriklad: "Som ochotny kupit 3 jednotky tovaru A za 5 € za kus."

Ponukové kola:

Uskutocnite niekolko kol licitacie, ktoré umoznia ucastnikom vzajomne komunikovat a
vyjednavat.

Povzbudte ucastnikov, aby zvazili podmienky na trhu, ponuku, dopyt a dalSie faktory, ktoré
ovplyviuju ich ponuky.

Zaznamenavanie ponuk:
Poskytnite ucastnikom aukcéné harky alebo karticky na zapisovanie ich ponuk.

V kazdom kole zozbierajte pisomné ponuky ucastnikov.

Porovnavanie ponuk:

Po kazdom kole zozbierajte a preskimajte ponuky, aby ste urcili, ktoré obchody sa daju
zosuladit.

Oznamte zhodné obchody a zaznamenajte transakcie.

Vymena penazi:
Ulahdite vymenu penazi medzi U¢astnikmi na zaklade zhodnych obchodov.

Nasledne aktualizujte zostatky ucastnikov.

Aktualizacia trhu:

Poskytovanie pravidelnych aktualizacii o podmienkach na trhu, zmendch v ponuke alebo
dopyte alebo inych relevantnych informaciach, ktoré moézu ovplyvnit ponuku.

Informovanie o vysledkoch:

Po skonéeni aukénych kol uskutocnite debrifingové sedenie, na ktorom prediskutujte stratégie
ucastnikov, dynamiku trhu a vysledky.



Povzbudte ucastnikov, aby sa podelili o svoje skusenosti a postrehy.

Zber udajov (nepovinné):

Ak vykonavate vyskum, zozbierajte Udaje o ponukovych cendch, mnoZstvach a akychkolvek
inych relevantnych premennych na analyzu.

Etické aspekty:
Pripomerite ucastnikom, Ze aukcia je simuldcia a nema Ziadne realne financné dosledky.
Zdoraznite doélezitost fair play, Cestnosti a reSpektu pocas aukcie.

Tieto pokyny prisp6sobte na zaklade konkrétnych cielov vasho experimentu a charakteristik
ucastnikov.



